
Impuls  a  les  pimes:  Pime  Boost  el  nou  programa
formatiu en màrqueting, vendes i intel·ligència artificial
La iniciativa, emmarcada en l'àrea d'Ocupació, llança un itinerari formatiu gratuït, per a
impulsar marca, vendes i digitalització empresarial en el territori.
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Un impuls estratègic a la competitivitat empresarial

El Consorci Gestor del Pacte Territorial per l'Ocupació de La Plana Baixa, a través de
la  seua  àrea  d'Ocupació,  ha  programat  “Pime Boost”,  un  nou  programa formatiu
enfocat  per  a  dinamitzar  l'emprenedoria  dirigit  a  pimes,  persones  autònomes  i
projectes empresarials del territori. L'objectiu és reforçar competències clau vinculades
al màrqueting, les vendes i la Intel·ligència Artificial (IA), contribuint així a millorar
la competitivitat del teixit productiu comarcal.

La iniciativa es desenvoluparà en modalitat presencial i serà completament gratuïta per
a  les  persones  participants.  El  calendari  detallat  de  dates  es  donarà  a  conéixer
pròximament a través dels canals oficials del Consorci.

Aquesta acció formativa respon a la necessitat detectada en el territori d'oferir suport
tècnic  en  promoció  econòmica,  desenvolupament  local,  suport  a  l'emprenedoria  i
formació en innovació i digitalització, elements fonamentals en un context econòmic
cada vegada més exigent i tecnològic.

Tres blocs per a transformar el model de negoci

El programa s'estructura en tres grans blocs temàtics, dissenyats amb un enfocament
teoric-pràctic que  permetrà  a  les  empreses  aplicar  de  manera  immediata  els
coneixements adquirits.

Bloc 1: Eines de Brànding, Màrqueting Digital i Posicionament

Abordarà aspectes estratègics per a la diferenciació empresarial.  Inclou tres tallers:
Estratègia de marca i diferenciació amb impacte; Disseny d'estratègia de marca
potenciada per IA; i Consolidació de marca per a convertir-te en referent. Aquest
bloc pretén ajudar les empreses a definir una identitat sòlida i competitiva en entorns
digitals cada vegada més saturats

Bloc 2: Vendes 360é. Estratègies per a vendre sense augmentar costos

Se  centrarà  en  optimitzar  processos  comercials  sense  incrementar  l'estructura  de
despesa.  Sota els  títols  Augmenta les teues vendes sense augmentar els teus
costos;  Automatitza  el  teu embut  de  vendes  i  millora  la  teua  experiència  de
client;  i  Vendre  més  amb  IA:  Guions,  decisions  i  sistemes  intel·ligents,  les



sessions  oferiran  eines  pràctiques  per  a  millorar  resultats  comercials  mitjançant
automatització i intel·ligència de dades.

Bloc 3: Molt més que IA, resultats que marquen la diferència

Aprofundirà en l'ús estratègic de la Intel·ligència Artificial en l'àmbit empresarial. Els
tallers  Models de IA més rellevants per al teu negoci; Domina l'arquitectura de
prompts per a obtindre resultats reals; i Evita errors comuns i millora els teus
resultats amb IA permetran a les pimes integrar aquesta tecnologia de manera eficaç
i adaptada a la seua realitat.

Cooperació territorial al servei de l'ocupació

El  disseny  d'aquest  programa  formatiu  s'alinea  amb  el  pla  d'actuació  anual  del
Consorci,  que  prioritza  projectes  d'impacte  comarcal  enfront  d'iniciatives  aïllades,
reforçant  una  estratègia  comuna  adaptada  a  les  necessitats  canviants  del  mercat
laboral.

Amb  aquesta  nova  programació,  el  Consorci  reafirma  el  seu  compromís  amb  la
modernització  del  teixit  empresarial  local,  apostant  per  la  capacitació  en  eines
innovadores que permeten a les pimes del territori no sols adaptar-se, sinó liderar els
processos de transformació digital.
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