
Nuevas oportunidades para las pymes a través de la
formación en licitaciones públicas 

El Consorcio Gestor del Pacto Territorial por el Empleo de La Plana Baixa y el
Área de Desarrollo  Local  del  Ayuntamiento de La Vall  d’Uixó impulsan una
acción formativa para ayudar a las empresas a mejorar su posicionamiento en
los concursos públicos.
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La importancia de las licitaciones públicas en la estrategia empresarial local

El área de empleo del Consorcio Gestor del Pacto Territorial por el Empleo de La
Plana Baixa, en colaboración con la Agencia de Desarrollo Local del Ayuntamiento
de La Vall d’Uixó, ha organizado una formación especializada centrada en la mejora
de las capacidades técnicas y estratégicas de las empresas locales para participar con
éxito en procesos de licitación pública.

Esta iniciativa  responde a la creciente necesidad de las empresas del territorio  de
adaptarse  a  un  entorno  cada  vez  más  competitivo,  donde  la  contratación  pública
representa  una  oportunidad  clave  para  diversificar  ingresos,  consolidar  estructuras
empresariales y favorecer la estabilidad laboral. La formación se desarrollará los días
25 y 26 de noviembre, en el Centro de Transformación Digital de La Vall d’Uixó,
en horario de 14:30 a 16:30 horas.

Un experto para guiar a las empresas en el proceso de licitación

El  programa formativo  contará  con la  participación  de un  experto en licitaciones
públicas, quien ofrecerá una visión práctica y actualizada del funcionamiento de los
concursos  públicos,  explicando  desde  cómo  analizar  los  pliegos  hasta  cómo
estructurar propuestas competitivas y ajustadas a los requisitos legales.

Los objetivos de esta formación incluyen: valorar la conveniencia de presentarse o no
a una licitación; comprender los requisitos técnicos y económicos previos; aprender a
diseñar  ofertas técnicas sólidas que destaquen frente a la competencia; aplicar la
estructura y estilo que demandan las administraciones públicas; evitar los errores más
comunes en la  presentación de ofertas;  y mejorar  la  puntuación mediante  criterios
técnicos bien argumentados.

Contenido de las sesiones: teoría aplicada y uso de la inteligencia artificial

La formación se articulará en dos sesiones complementarias.



La  primera sesión,  el  25 de noviembre,  abordará la identificación de los criterios
técnicos y económicos determinantes para decidir la participación en una licitación, así
como  el  uso  de  herramientas  de  inteligencia  artificial para  agilizar  la  toma  de
decisiones, mediante el análisis de casos prácticos reales.

La segunda sesión, el 26 de noviembre, estará centrada en el análisis detallado de
pliegos,  la  creación  de  ofertas  técnicas y  el  empleo  de  la  IA  para  optimizar  la
elaboración  de  propuestas  competitivas,  complementando  la  parte  teórica  con
ejemplos prácticos aplicados al contexto empresarial local.

 Inscripción abierta: 📩 https://forms.gle/ExddUr1mW59C8CGY6
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